
NEURO SPEAKER

OBJETIVOS
Dominarás el miedo escénico para que hables con mayor 
seguridad.
Podrás expresarte con claridad para que tu discurso sea 
directo y entendible.
Manejarás tu energía y potenciarla para hacer una 
presentación impecable.
Eliminarás por completo esas molestas muletillas que te 
muestran inseguro.
Construirás discursos poderosos y persuasivos para 
generar resultados.
Identificarás a tu público o interlocutor desde su canal de 
percepción.

•Información del curso:
•Idioma: Español
•14 Módulos
•Online y a tu ritmo
•Garantía de 7 días
•Certificado de conclusión



Desarrollarás técnicas basadas en las Neurociencias para 
persuadir mejor.
Podrás moverte en el escenario y dominar la cámara.
Crearás presentaciones efectivas e impactantes apelando a la 
influencia.
Desarrollarás técnicas de interpretación para darle vida a tus 
discursos.
Entrenarás tu cerebro para dominar el escenario.
Desbloquearás tus miedos para hablar de forma clara, concisa y 
persuasiva.
Comunicarás efectivamente para lograr el éxito.
Aprenderás técnica vocal básica para que empieces a entrenar 
tu voz.

MÓDULO 1: LA COMUNICACIÓN ELEMENTO ESENCIAL DEL SER 
HUMANO
•Somos seres comunicativos.
•Comunicación intrapersonal.
•Comunicación transpersonal.
•Comunicación interpersonal.

MÓDULO 2: IMPORTANCIA DE LA INFORMACIÓN
•La importancia de la información.

MÓDULO 3: ¿CÓMO PRODUCIR ENERGÍA?
•Producción energética.
•Respiración energética.
•Movimiento generador.
•Mentalidad.
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MÓDULO 4 - ELIMINANDO LAS MULETILLAS
•Eliminación de muletillas I.
•Eliminación de muletillas II.

MÓDULO 5 - ESTRUCTURANDO UN DISCURSO PODEROSO
•El minuto de oro I.
•El minuto de oro II.
•El contenido.
•El cierre.

MÓDULO 6 - IDENTIFICANDO A NUESTRO PÚBLICO
•Visuales.
•Auditivos.
•Kinestésicos.

MÓDULO 7 - NEUROTÉCNICAS COMUNICATIVAS
•Neurotécnicas I.
•Neurotécnicas II.
•Neurotécnicas III.
•Neurotécnicas IV.
•Neurotécnicas V.
•Neurotécnicas VI

MÓDULO 8 - NEURO MOVIMIENTO ESCÉNICO
•Eje energético.
•Trazado lineal inductivo.
•Manejo de manos básico.
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MÓDULO 9 - AYUDAS AUDIOVISUALES
•Ayudas audiovisuales I.
•Ayudas audiovisuales II.
•Ayudas audiovisuales III.

MÓDULO 10 - BASES DE LA INTERPRETACIÓN
•Bases de la interpretación I.
•Bases de la interpretación II.

MÓDULO 11 - ENRAIZAMIENTO PNL
•Instrucciones.
•Enraizamiento.

MÓDULO 12 - IMPROVISACIÓN
•Improvisación I.
•Improvisación II.
•Improvisación III.
•Improvisación IV.

MÓDULO 13 - ENTRENAMIENTO MENTAL
•Ejercicios cerebrales.

MÓDULO 14 - TEMPERAMENTOS
•Los temperamentos.

https://e-ducaciononline.com/index.php/neurospeaker/
https://e-ducaciononline.com/index.php/neurospeaker/
https://e-ducaciononline.com/index.php/neurospeaker/
https://e-ducaciononline.com/index.php/neurospeaker/
https://e-ducaciononline.com/index.php/neurospeaker/
https://e-ducaciononline.com/index.php/neurospeaker/


Todos los negocios conllevan riesgos y esfuerzos y acciones masivas y consistentes. Si no está 
dispuesto a aceptar eso, NO OBTENGA ESTE CURSO. Al enviar su dirección de correo electrónico y 
número de teléfono en este sitio web, usted está autorizando a nuestra empresa a enviarle 
mensajes informativos y promocionales por correo electrónico, llamadas telefónicas y mensajes 
de texto. Todos los ingresos y representaciones de ingresos son solo declaraciones aspiracionales 
de su potencial de ganancias. El éxito, los testimonios y otros ejemplos utilizados son resultados 
excepcionales y no típicos, y no pretenden ser ni son garantía de que usted u otros logren los 
mismos resultados. Los resultados individuales siempre variarán y los tuyos dependerán por 
completo de tu capacidad individual, ética de trabajo, habilidades y experiencia comercial, nivel de 
motivación, diligencia al aplicar los conocimientos transmitidos, la economía, los riesgos normales 
e imprevistos de hacer negocios y otros factores. E-duc@cion online no es responsable de sus 
acciones. Usted es el único responsable de sus propios movimientos y decisiones, y la evaluación y 
el uso de nuestros productos y servicios se deben basar en su propia diligencia debida. Usted 
acepta que este curso no es responsable ante usted de ninguna manera por sus resultados en el 
uso de los productos y/o servicios que usted adquiere.
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