
CONTABILIDAD DESDE CERO A CIEN

OBJETIVOS
En este curso, sin importar tu profesión o carrera, aprenderás 
totalmente desde Cero cómo organizar y llevar la contabilidad de 
una empresa de forma práctica llegando al punto de poder llevar 
un Ciclo Contable Completo hasta la elaboración de Estados 
Financieros, como lo hacen los contadores profesionales.

-Aprenderás los principios básicos de la contabilidad financiera.

-Aplicarás esos principios básicos en el desarrollo de Ejercicios 
prácticos.

•Información del curso:
•Idioma: Español
•Online y a tu ritmo
•Garantía de 7 días
•Certificado de conclusión



-Llevarás un Ciclo Contable de Forma profesional como lo hacen 
los contadores.

-Serás Capaz de elaborar Estados financieros de forma 
profesional.

Módulo 1. Introducción a la Contabilidad
•Metodología de Estudio
•1.1 Introducción a la Contabilidad
•Material de Apoyo Módulo 1
•Cuestionario Módulo 1

Módulo 2. Las Cuentas Contables
•2.1 ¿Qué es una Cuenta Contable?
•2.2 Las 6 Grandes Cuentas Contables
•2.3 Origen de las Cuentas
•2.4 Cuentas Control y de Detalle y Catálogo de Cuentas
•Material de Apoyo Módulo 2
•Cuestionario Módulo 2

Módulo 3. Sistemas y Métodos de Valuación de Inventarios
•3.1 Sistemas y Métodos de Valuación de Inventarios
•3.2 Método UEPS
•3.3 Método PEPS
•3.4 Método Promedio Ponderado
•Material de Apoyo Módulo 3
•Cuestionario Módulo 3
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Módulo 4. Análisis y Registro de Transacciones
•4.1 Métodos Devengado y Percibido
•4.2 El Diario General
•4.3 Análisis de Transacciones
•4.4 Otras Transacciones Contables
•Material de Apoyo Módulo 4
•Cuestionario Módulo 4

Módulo 5. La Depreciación
•5.1 La Depreciación y el valor en Libros
•5.2 Asiento contable de la depreciación
•5.3 Método de Depreciación de Línea Recta
•5.4 Método de Depreciación Saldo Decreciente
•5.5 Método de Depreciación Unidades Estimadas
•5.6 Venta de activos fijos con precio igual al valor en libros
•5.7 Venta de activos fijos con precio mayor al valor en libros
•5.8 Venta de Activo Fijo con precio menor al de valor en libros
•Material de Apoyo Módulo 5
•Cuestionario Módulo 5

Módulo 6. Amortización y Anticipos
•6.1 Anticipo recibido de clientes
•6.2 Anticipo pagado a suplidores
•6.3 Amortización de seguros
•6.4 Amortización de Préstamos
•Material de Apoyo Módulo 6
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Módulo 7. Conciliación Bancaria, Transacciones en Moneda 
Extranjera y Caja Chica
•7.1 Conciliación Bancaria
•7.2 Transacciones en Moneda Extranjera
•7.3 Caja Chica
•Material de Apoyo Módulo 7

Módulo 8. El Ciclo Contable
•8.1 Pasos del Ciclo Contable
•8.2 Catálogo de Cuentas y Diario General
•8.3 Mayor General y Balanza de Comprobación
•8.4 Estado de Resultados
•8.5 Balance General
•8.6 Estado de Cambios en el Patrimonio
•8.7 Estado de Flujo de Efectivo Método Indirecto
•8.8 Estado de Flujo de Efectivo Método Directo
•8.9 Cierre de las Cuentas Contables y Balanza de 
Comprobación
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Todos los negocios conllevan riesgos y esfuerzos y acciones masivas y consistentes. Si no está 
dispuesto a aceptar eso, NO OBTENGA ESTE CURSO. Al enviar su dirección de correo electrónico y 
número de teléfono en este sitio web, usted está autorizando a nuestra empresa a enviarle 
mensajes informativos y promocionales por correo electrónico, llamadas telefónicas y mensajes 
de texto. Todos los ingresos y representaciones de ingresos son solo declaraciones aspiracionales 
de su potencial de ganancias. El éxito, los testimonios y otros ejemplos utilizados son resultados 
excepcionales y no típicos, y no pretenden ser ni son garantía de que usted u otros logren los 
mismos resultados. Los resultados individuales siempre variarán y los tuyos dependerán por 
completo de tu capacidad individual, ética de trabajo, habilidades y experiencia comercial, nivel de 
motivación, diligencia al aplicar los conocimientos transmitidos, la economía, los riesgos normales 
e imprevistos de hacer negocios y otros factores. E-duc@cion online no es responsable de sus 
acciones. Usted es el único responsable de sus propios movimientos y decisiones, y la evaluación y 
el uso de nuestros productos y servicios se deben basar en su propia diligencia debida. Usted 
acepta que este curso no es responsable ante usted de ninguna manera por sus resultados en el 
uso de los productos y/o servicios que usted adquiere.
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